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Введение

По данным Всемирной организации здравоохра-
нения, в последние годы кровотечение, вызванное 
травмой, стало одной из основных причин смерти 
людей в возрасте до 34 лет во всем мире. Это под-
чёркивает важность правильного управления гемос-
тазом во время травматических инцидентов, по-
скольку эффективная и своевременная борьба с 
кровотечением может спасти жизнь. В связи с этим 
использование гемостатических препаратов приоб-
ретает всё большее значение в лечении кровотече-
ний и травм.

Инициирование гемостаза может быть достигну-
то несколькими способами: давлением, сшиванием 
кровоточащих тканей или тепловым воздействием. 
Эти методы часто используются в качестве первых 
шагов для предотвращения чрезмерной кровопоте-
ри и предоставления времени врачам для примене-
ния других методов гемостаза, а именно использо-
вания специализированных лекарственных препа-

ратов. Основная цель гемостаза — остановить или 
хотя бы замедлить продолжающееся кровотечение, 
дав организму время для естественного процесса 
свёртывания крови.

Увеличение количества диагностируемых хрони-
ческих заболеваний во всём мире привело к увели-
чению проводимых хирургических операций, в свя-
зи с чем растёт и потребность в современных и наи-
более эффективных гемостатических препаратах. 
Кроме того, старение населения, увеличение часто-
ты травм и спортивных повреждений, а также рас-
пространённость таких заболеваний, как рак, диабет 
и болезни сердца, также увеличивают необходи-
мость использования гемостатических препаратов. 
Разработка новых местных гемостатических ве-
ществ или агентов позволяет решить проблему 
чрезмерного кровотечения во время хирургических 
вмешательств, предоставив хирургам безопасный и 
эффективный способ борьбы с кровотечением.

Местные гемостатические средства — это лекар-
ственные препараты, которые наносятся непосред-
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ственно на место кровотечения, чтобы 
способствовать естественному процес-
су свёртывания крови и помочь оста-
новить кровотечение. Местные гемо-
статические средства содержат компо-
ненты, усиливающие собственный про-
цесс свёртывания крови в организме, 
например, природные вещества, такие 
как хитозан или окисленная целлюло-
за, или синтетические материалы, та-
кие как транексамовая кислота или 
альгинат натрия. В результате приме-
нения таких гемостатиков кровь свора-
чивается быстрее, чем обычно, что пре-
дотвращает кровопотерю и дальней-
шие осложнения.

Материалы и методы
В работе были использованы анали-

тические данные фармацевтического 
рынка России «DSM group»  1 за 
период с 2020 по 2022 г. Задачи, 
поставленные в данной работе, 
были решены на основе исследо-
вания фармацевтического рын-
ка России и построения актуаль-
ной динамики развития на при-
мере препаратов, относящихся к 
группе В. Сравнение продаж 
данной группы препаратов было 
произведено эмпирическим ме-
тодом.

Результаты и обсуждение
Мировой фармацевтический 

рынок гемостатических препара-
тов значительно развился за по-
следнее десятилетие, в связи с 
чем требуется оценить измене-
ния, произошедшие на фарма-
цевтическом рынке России за по-
следние годы.

Изначально следует оце-
нить долю препаратов группы 
«кроветворение и кровь» (пре-
параты группы В) на фарма-
цевтическом рынке России 
(рис. 1, 2).

Рынок препаратов группы B в 
долях показывает стабильные ре-
зультаты на протяжении всего 
рассматриваемого периода. Уве-
личение доли продаж, приходящийся на 2021 г., 
связан с уменьшением объёмов продаж для всего 
фармацевтического рынка России на 4,7% в денеж-
ном эквиваленте и на 11,7% в натуральном эквива-
ленте.

В 2021 г. группа B показывает значительное сни-
жение продаж относительно 2020 г., что соответ-
ствует падению объёмов фармацевтического рынка 

России в этот период. При этом группа В02 отлича-
ется высокой стабильностью вне зависимости от из-
менений, происходящих на всем фармацевтическом 
рынке.

В связи с этим наибольший интерес для исследо-
ваний представляют 2020—2022 гг., т. к., несмотря 
на достаточную стабильность рынка группы В02, за-
метно снижение продаж в 2021 г. и небольшой рост 
продаж гемостатических препаратов в денежном 
эквиваленте в 2022 г.1 DSM Group. URL: https://dsm.ru/ (дата обращения: 04.11.2023).

Рис. 1. Аптечные продажи препаратов, влияющих на кроветворение и кровь (группа B), 
с 2019 по 2022 г. в стоимостном и натуральном объёме, в долях.

Источник: данные «DSM Group».

Рис. 2. Объём продаж препаратов групп В и В02 с 2019 по 2022 г. в денежном эквиваленте (а; 
млрд руб.), объём продаж препаратов групп В и В02 в натуральном эквиваленте (б; млн упаковок).

Источник: данные «DSM Group».

Рис. 3. Объём продаж препаратов группы В02 с 2019 по 2022 г. в денежном эквиваленте (а; 
млрд руб.), объём продаж препаратов группы В02 в натуральном эквиваленте (б; млн упаковок).

Источник: данные «DSM Group».
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Для начала рассмотрим изменения, связанные с 
объёмами продаж импортных и отечественных ге-
мостатичесих препаратов (рис. 3).

Наименее сильно уменьшение объём продаж в 
2021 г. отразилось на продажах импортных препа-
ратов в объёмном эквиваленте 
(с 6,5 до 3,1 млн упаковок в год). 
В 2022 г. также заметно увеличе-
ние продаж импортных препара-
тов как в денежном, так и в нату-
ральном объёме продаж. С дру-
гой стороны, продажи отечест-
венных препаратов значительно 
уменьшились по сравнению с 
2020 г.: с 23,2 до 8,4 млрд руб. в 
денежном эквиваленте и с 34,9 до 
9,7 млн упаковок. В 2022 г. про-
должалось падение объёмов про-
даж отечественных препаратов.

Данные изменения связаны с 
логистическими затруднениями 
закупки и ввоза фармацевтиче-
ского сырья, введением санкций, 

что привело к ускоренной переориен-
тации на поиски новых более лояльных 
поставщиков [1].

Целесообразно рассмотреть измене-
ния рынка продаж отечественных пре-
паратов для отдельных подгрупп груп-
пы В02 в 2020—2022 гг. Таким образом 
можно будет выделить группы препа-
ратов, которые занимают достаточную 
долю рынка как в денежном, так и в на-
туральном эквиваленте, продажи кото-
рых значительно не изменились и даже 
возросли за рассматриваемый период.

Все подгруппы показывают доста-
точную стабильность как в денежном, 
так и в натуральном эквиваленте. При 
этом значительную долю рынка (в де-
нежном выражении более 20% рынка, в 
натуральном выражении около 15% 
рынка) в течение всего периода зани-
мает группа B02BC — местные гемоста-
тики, что демонстрирует высокий по-
требительский спрос на препараты 
данной группы. В 2022 г. заметен при-
рост данной группы относительно все-
го рынка препаратов группы кроветво-
рение и кровь.

В рамках настоящего исследования 
наибольший интерес представляет 
группа В02ВС, в связи с чем далее будут 
рассмотрены изменения, связанные с 
ней, в рассматриваемом периоде.

В 2021 г. произошли изменения в 
отпуске лекарственных средств данной 
группы. Кровеостанавливающий каран-
даш производства ООО «ИНГАКАМФ» 
был переведён в сегмент безрецептур-
ных препаратов, в связи с чем все оте-
чественные препараты группы B02BC 

теперь отпускаются без рецепта. А лекарственный 
препарат Ивесил, производимый «Johnson&John-
son» и являвшийся единственным безрецептурным 
импортным препаратом в 2020 г., стал отпускаться 
по рецепту.

Рис. 4. Объём продаж отечественных препаратов подгрупп группы В02 в денежном экви-
валенте, в долях (а), объёмы продаж отечественных препаратов подгрупп группы В02 в 

объёмном эквиваленте, в долях (б).
Источник: данные «DSM Group».

Рис. 5. Объём продаж рецептурных и безрецептурных препаратов группы B02BC с 2019 по 2022 г. в 
денежном (а; млрд руб.) и объёмном (б; млн упаковок) эквиваленте.

Источник: данные «DSM Group».



Рис. 6. Объём продаж препаратов безрецептурного отпуска группы B02BC в денежном эквиваленте 
(млрд руб.) в 2020 (а), 2021 (б), в 2022 (в) гг.

Источник: данные «DSM Group».
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Несмотря на данные изменения, перечень прода-
ваемых препаратов на Rx- и ОТС-рынке стабилен, в 
связи с чем можно сделать вывод, что изменения в 
объёме продаж на фармацевтическом рынке не свя-
заны с выводом лекарственных средств из ассорти-
мента (рис. 5).

В соответствии с данными наибольший объём 
рынка продаж группы B02BC занимают препараты 
безрецептурного отпуска. При этом в 2021 г. прода-
жи данных препаратов уменьшились в 3,6 раза как в 
денежном, так и в объёмном эквиваленте. В 2022 г. 
виден постепенный прирост, связанный с увеличе-
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нием отечественных препаратов на российском 
фармацевтическом рынке.

Для более полного анализа рассмотрим объёмы 
продаж отдельных компаний производителей без-
рецептурных лекарственных средств группы B02BC 
в период с 2020 по 2022 г. (рис. 6, 7).

В соответствии с представленными данными ли-
дером продаж является ОАО «Нижфарм (STADA)». 
ООО «Тульская фармацевтическая фабрика»  2 и 
ООО «Южфарм»  3, запустившие производство 
местных гемостатических препаратов в 2021 и 
2020 гг. соответственно, достигли значительных ре-

зультатов в производстве ле-
карственных препаратах группы 
B02BC, увеличивая своё присут-
ствие на фармацевтическом 
рынке России в разрезе груп-
пы В.

Заключение
Несмотря на значительное 

сжатие фармацевтического рын-
ка России, которое продолжает 
оказывать влияние на рынок 
вплоть до настоящего времени, 
выпуск препаратов группы В02 
оставался стабильным в течение 
2019—2022 гг. Для препаратов 
группы В02 заметно значитель-
ное снижение доли отечествен-
ных препаратов (в 2,8 раза в де-
нежном эквиваленте и в 3,5 раза 
в объёмном эквиваленте). Не-
смотря на существенные измене-
ния, произошедшие к 2023 г., 
были разработаны и внедрены 
новые отечественные лекар-
ственные препараты, которые 
постепенно начали завоёвывать 
место на отечественном фарма-
цевтическом рынке. Например, 
такими препаратами, пришед-
шими на замену препаратам 
иностранных компаний, являют-
ся Натрия альгинат (ООО 
«Тульская фармацевтическая фа-
брика») и Геморрекс (ООО 
«Южфарм»).

Появление новых отечествен-
ных препаратов в последние го-
ды продемонстрировало потен-
циал отечественных компаний в 
области инноваций и разработки 
собственной продукции. Появле-
ние новых отечественных препа-
ратов дало мощный толчок раз-
витию фармацевтической про-
мышленности, способствуя фор-
мированию более самодостаточ-
ного и конкурентоспособного 
рынка.

Поддержка инновационных 
проектов в фармацевтическом секторе путём созда-
ния специальных бизнес-инкубаторов, программ 
финансирования и консультационной поддержки 
ускорит вывод на рынок новых технологий и про-
дуктов. Эти меры помогут предоставить развиваю-
щимся фармацевтическим компаниям средства, ре-

2 ООО Тульская фармацевтическая фабрика. URL: https://
www.audit-it.ru/contragent/1027100687745_ooo-tulskaya-
farmatsevticheskaya-fabrika (дата обращения: 04.11.2023).

3 ООО Южфарм. URL: https://yuzhpharm.ru/products.html (дата 
обращения: 04.11.2023).

Рис. 7. Объём продаж препаратов безрецептурного отпуска группы B02BC в натуральном эквива-
ленте (млн упаковок) в 2020 (а), 2021 (б), 2022 (в) гг.

Источник: данные «DSM Group».
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сурсы и рекомендации для работы на ранних стади-
ях, что поможет им сориентироваться в сложных 
процессах регулирования, обеспечения безопасно-
сти и маркетинга, связанных с выводом на рынок 
новых лекарственных средств. Кроме того, такая 
поддержка может способствовать привлечению и 
удержанию талантливых специалистов в отрасли, 
ускоряя тем самым процесс исследований и разра-
боток.
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